
Wir verkaufen Ihre Immobilie.
Einfach, kompetent, zuverlässig. 
Mit dem MWB-Heimvorteil.
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Immobilien verkaufen –  
mit Herz, Verstand  
und Erfahrung
Wer eine Immobilie verkaufen möchte, sieht sich mit einer Reihe von Fragen  
konfrontiert:WasistmeinHauswert?WiefindeicheinenKäufer?Braucheich 
eineZwischenfinanzierungzumErwerbeinerneuenImmobilie?Wiemussein
Kaufvertragaussehen?

GleichzeitighabenImmobilienfürvieleMenschenaucheinenemotionalenWert, 
dermitZahlenkaumzubemessenist.

Umsowichtigeristes,einenPartneranIhrerSeitezuwissen,demSiedenVerkauf
IhrerImmobiliesorglosanvertrauenkönnen.Jemand,dersichmitHerz,Verstand 
undeinemRundum-ServicevollundganzIhremAnliegenundIhrenErwartungen
widmet.Sowiewir–dieMWB-Makler.
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Wir für Sie – 
mit vollem Einsatz
WennwirfürSietätigwerden,dannmitallem,waswirhaben.Unseregesamte
ExpertisestellenwirindenDienstIhresImmobilienverkaufs.AlsMakler-Team
einerGenossenschafthabendabeiWertewieAugenhöheundTransparenzfür
unshöchstePriorität.WirbetrachtenSiealsPartner–undtunallesdafür,Ihre
ImmobiliemitdemfürSiebestmöglichenErgebniszuvermarkten.Garantiert.

UmdiesenhohenAufwandbetreibenzukönnen,sindwirimGegenzugaufIhr
vollesVertraueninunsereFähigkeitenangewiesen.Auchdasbedeutetfüruns
PartnerschaftaufAugenhöhe.EinsechsmonatigerAlleinauftragfürdieVer-
marktungIhrerImmobilieistdieBasisunsererZusammenarbeit.
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Gut beraten –  
mit diesen Vorteilen  
auf Ihrer Seite 
l EineindividuelleBeratungundBetreuung,angepasstanIhre 

BedürfnisseunddieBesonderheitenIhrerImmobilie

l  EineweitreichendeKenntnisderRegionundihrerImmobilienmärkte 
–derMWB-Heimvorteil 

l HervorragendeNetzwerkeimRuhrgebietunddarüberhinaus 

l DasVertrauenunsererüber9.000Genossenschafts-Mitglieder

l Dietechnische,digitaleundpersonelleInfrastruktureinesvielseitigen 
Immobiliendienstleistersmitüber100MitarbeiterinnenundMitarbeitern

l AlleMaklerleistungensowieZusatzleistungen(z.B.dieeingehende 
BewertungIhrerImmobilie)auseinerHand

l QualifizierteFachleute,diesichkontinuierlichweiterbildenunddie 
Immobilienwirtschafthervorragendkennen
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 Bewertung Ihrer Immobilie

EinerunsererqualifiziertenExpertenprüftdenWertIhrer
ImmobilieaufBasisanerkannterMarktdaten.Auchdie
GegebenheitendeslokalenMarktessowiedieallgemeine
PreisentwicklungfließenindieAnalyseein.

  Marketingplan

WirarbeiteneinenindividuellenMarketingplanaus,maßgeschneidert
aufIhreImmobilie.

 Exposé

ErstellungeineshochwertigenExposés:mitüberzeugendenFotoaufnahmen,
allenzumVerkaufnotwendigenUnterlagen,optimiertenGrundrissenin2-oder3D,
einerausführlichenUmgebungskartesowiezusammengefasstenGebäudedaten.
Zusätzlicherstellenwireine360°Begehung,dieonlinemöglichist.

 Energieausweis

SeitJuli2009isteinEnergieausweisbeiImmobilienverkäufenPflicht.
WirkümmernunsbeiBedarfdarum.

Umfangreiche Bewerbung

WirstellenIhrObjektinmehrerenInternetportaleneinundnatürlichaufderMWB-
Makler-Website.ZudemschaltenwirprofessionelleAnzeigeningeeignetenMedien.

Erfolgreich verkaufen – 
mit unserem 
Rundum-Service
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Immobilienwert 
online ermitteln: 

www.makler-mwb.de



360° Online-Rundgänge

KaufinteressentenhabenrundumdieUhrGelegenheit,IhreImmobilie 
onlinezubesichtigenundsichjedenRauminRuheanzuschauen.Die 
dafüreingesetzte3D-KamerageneriertzudemautomatischeinenGrund-
riss.MitHilfeeinerSchön-Wetter-OptimierunglassenwirdieSonne
scheinen,waseinschönesLichtaufIhrGebäudewirft.VorteildieserOn-
line-BesichtigungsindnichtnurdieaufeinMinimumreduziertenTermin-
absprachenmitpotenziellenKäufern.DurchAuswertungdererfolgten
Online-Rundgängewissenwir,werwirklichernsthaftesInteressehat.

Besichtigungsmanagement

WirführenBesichtigungsterminemitbankgeprüftenundvorgemerkten
KundenausunsererDatenbankdurch.Dabeiistunseinesorgfältige
QualifizierungderInteressentenbesonderswichtig,umsogenannten 
Besichtigungstourismuszuvermeiden.

Einholung der Finanzierungszusage

IsteinKäufergefunden,lassenwirunseineaktuelleFinanzierungs-
zusageeinesdeutschenKreditinstitutesvorlegen.

Komplette Vertragsabwicklung

UnsereMWB-Expertenkümmernsichumeineabsolutrechtssichere
Vertragsabwicklung.BiszurBeurkundungbeimNotarunddement-
sprechendenGrundbucheintragsindwiranIhrerSeite.

Schlüsselübergabe

WirübergebendieSchlüsselandenneuenImmobilienbesitzerund
kümmernunsauchumdieAblesungallerZählerstände.
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Der Verkauf einer Immobilie ist ein komplexer Prozess, 
bei dem auch Emotionen eine große Rolle spielen. 
Deshalb ist es mir besonders wichtig, dass wir für unseren 
Mandanten als Makler ein aufrichtiger Partner sind.

Ihre Immobilien-Fachfrau
CarolinPartschwurdeimJahr1985inMülheimanderRuhrgeboren.Nachdem
AbiturabsolviertesiehiereineAusbildungzurIHK-geprüftenImmobilienkauffrau.
UmihreFachkenntnissezuerweiternundsichüberdenBerufsabschlusshinweg
weitereKenntnisseanzueignen,durchliefsieanderImmobilienhochschuleEBZ
BusinessSchooleinStudiumbishinzumAbschlussBachelorofArtsRealEstate.
HeuteverfügtsieübermehralszwölfJahreErfahrunginderImmobilienwirtschaft.
Seit2016istCarolinPartschfürdieMülheimerWohnungsbaueGtätigundleitet
hierdieAbteilungfürImmobilienvertriebundMarketing.



Über MWB
DieMülheimerWohnungsbaueG(MWB)engagiertsich
seit1898inMülheimanderRuhrundUmgebungfürbe-
zahlbaresWohnenundfürlebenswerteWohn-undStadt-
quartiere.HeuteistsienichtnurWohnungsbaugenossen-
schaft,sonderndarüberhinausauchImmobiliendienst-
leister. DasKerngeschäftbestehtausderVermietungvon
über5.000eigenenWohnungenundGewerbeimmobilien.
Diemehrals9.000MitgliederderGenossenschaftsind
MiteigentümerdesUnternehmens.DieMWBverwaltet
zudemüber3.000WohnungenandererEigentümer.

DieGenossenschaftplantundbautEinfamilien-,Reihen-
undMehrfamilienhäusersowieGroßprojektefürinstitutio-
nelleAuftraggeber.FürdieAbrechnungderHeizkosten
–sowohlindeneigenenBeständenalsauchfürandere
Immobilienbesitzer–hatdieMWBeinprofessionelles
Teamaufgebaut.DasGeschäftsmodellderGenossen-
schaftsetztaufNachhaltigkeit:DieerwirtschafteteRendite
wirdneuinvestiertundgewährleistetbezahlbareMieten
sowiediekontinuierlicheModernisierungderWohnungs-
bestände.
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Gut aufgehoben bei MWB!

Wirfreuenunsdarauf,Siepersönlichberatenzudürfen!

Mülheimer Wohnungsbau GmbH
Friedrich-Ebert-Straße39
45468MülheimanderRuhr

Telefon (0208)69612-0
Telefax (0208)69612-345
www.makler-mwb.de

DIE
MAKLER
FÜR MÜLHEIM

Carolin Partsch
Telefon (0208)69612-250
E-Mail carolin.partsch@mwb.info

Anna Dehnen
Telefon (0208)69612-214
E-Mail anna.dehnen@mwb.info

Juliane Odendal
Telefon (0208)69612-251
E-Mail juliane.odendal@mwb.info




