DIE
MAKLER

FUR MULHEIM

Wir verkauten lhre Immobilie.

Einfach, kompetent, zuverlassig.
Mit dem MWB-Heimvorteil.
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Immobilien verkaufen —
mit Herz, Verstand
und Erfahrung

Wer eine Immobilie verkaufen méchte, sieht sich mit einer Reihe von Fragen
konfrontiert: Was ist mein Haus wert? Wie finde ich einen Kaufer? Brauche ich
eine Zwischenfinanzierung zum Erwerb einer neuen Immobilie? Wie muss ein
Kaufvertrag aussehen?

Gleichzeitig haben Immaobilien flr viele Menschen auch einen emotionalen Wert,
der mit Zahlen kaum zu bemessen ist.

Umso wichtiger ist es, einen Partner an lhrer Seite zu wissen, dem Sie den Verkauf
Ihrer Immobilie sorglos anvertrauen kénnen. Jemand, der sich mit Herz, Verstand
und einem Rundum-Service voll und ganz lhrem Anliegen und lhren Erwartungen
widmet. So wie wir — die MWB-Makler.
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Wir fur Sie —
mit vollem Einsatz

Wenn wir fur Sie tatig werden, dann mit allem, was wir haben. Unsere gesamte
Expertise stellen wir in den Dienst lhres Immobilienverkaufs. Als Makler-Team
einer Genossenschaft haben dabei Werte wie Augenhéhe und Transparenz fur
uns hdchste Prioritat. Wir betrachten Sie als Partner — und tun alles dafur, Ihre
Immobilie mit dem flr Sie bestmdglichen Ergebnis zu vermarkten. Garantiert.

Um diesen hohen Aufwand betreiben zu kénnen, sind wir im Gegenzug auf lhr
volles Vertrauen in unsere Fahigkeiten angewiesen. Auch das bedeutet fur uns
Partnerschaft auf Augenhéhe. Ein sechsmonatiger Alleinauftrag fur die Ver-
marktung Ihrer Immobilie ist die Basis unserer Zusammenarbeit.
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Gut beraten —
mit diesen Vorteilen
auf lhrer Seite

® Eine individuelle Beratung und Betreuung, angepasst an lhre
Bedurfnisse und die Besonderheiten lhrer Immobilie

® Eine weitreichende Kenntnis der Region und ihrer Immobilienmérkte
— der MWB-Heimvorteil

® Hervorragende Netzwerke im Ruhrgebiet und dariber hinaus
® Das Vertrauen unserer tber 9.000 Genossenschafts-Mitglieder

® Die technische, digitale und personelle Infrastruktur eines vielseitigen
Immobiliendienstleisters mit Gber 100 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern

® Alle Maklerleistungen sowie Zusatzleistungen (z.B. die eingehende
Bewertung lhrer Immobilie) aus einer Hand

® Qualifizierte Fachleute, die sich kontinuierlich weiterbilden und die
Immobilienwirtschaft hervorragend kennen
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Erfolgreich verkaufen —
mit unserem
Rundum-Service

Immobilienwert
online ermitteln:
Www.makler-mwb.de
Bewertung lhrer Immobilie

)

Einer unserer qualifizierten Experten pruft den Wert Ihrer
Immobilie auf Basis anerkannter Marktdaten. Auch die
Gegebenheiten des lokalen Marktes sowie die allgemeine
Preisentwicklung flieBen in die Analyse ein.

Marketingplan

o

Wir arbeiten einen individuellen Marketingplan aus, maBgeschneidert
auf Ihre Immobilie.

Exposé

Erstellung eines hochwertigen Exposés: mit Uiberzeugenden Fotoaufnahmen,
allen zum Verkauf notwendigen Unterlagen, optimierten Grundrissen in 2- oder 3D,
einer ausfiihrlichen Umgebungskarte sowie zusammengefassten Gebaudedaten.
Zusétzlich erstellen wir eine 360° Begehung, die online mdéglich ist.

Energieausweis

£

Seit Juli 2009 ist ein Energieausweis bei Immobilienverkaufen Pflicht.
Wir kimmern uns bei Bedarf darum.

Umfangreiche Bewerbung

Wir stellen Ihr Objekt in mehreren Internetportalen ein und naturlich auf der MWB-
Makler-Website. Zudem schalten wir professionelle Anzeigen in geeigneten Medien.
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360° Online-Rundgéange

Kaufinteressenten haben rund um die Uhr Gelegenheit, Ihre Immobilie
online zu besichtigen und sich jeden Raum in Ruhe anzuschauen. Die
daflir eingesetzte 3D-Kamera generiert zudem automatisch einen Grund-
riss. Mit Hilfe einer Schén-Wetter-Optimierung lassen wir die Sonne
scheinen, was ein schones Licht auf Inr Gebaude wirft. Vorteil dieser On-
line-Besichtigung sind nicht nur die auf ein Minimum reduzierten Termin-
absprachen mit potenziellen Kaufern. Durch Auswertung der erfolgten
Online-Rundgénge wissen wir, wer wirklich ernsthaftes Interesse hat.

Besichtigungsmanagement
Wir fihren Besichtigungstermine mit bankgepruften und vorgemerkten
Kunden aus unserer Datenbank durch. Dabei ist uns eine sorgfaltige

Qualifizierung der Interessenten besonders wichtig, um sogenannten
Besichtigungstourismus zu vermeiden.

Einholung der Finanzierungszusage

Ist ein Kaufer gefunden, lassen wir uns eine aktuelle Finanzierungs-
zusage eines deutschen Kreditinstitutes vorlegen.

Komplette Vertragsabwicklung
Unsere MWB-Experten kiimmern sich um eine absolut rechtssichere

Vertragsabwicklung. Bis zur Beurkundung beim Notar und dem ent-
sprechenden Grundbucheintrag sind wir an lhrer Seite.

Schlisseliibergabe

Wir ubergeben die Schliussel an den neuen Immobilienbesitzer und
kiimmern uns auch um die Ablesung aller Zahlerstande.
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lhre Immobilien-Fachfrau

Carolin Partsch wurde im Jahr 1985 in Mllheim an der Ruhr geboren. Nach dem

Abitur absolvierte sie hier eine Ausbildung zur IHK-gepriften Immobilienkauffrau.
Um ihre Fachkenntnisse zu erweitern und sich Uber den Berufsabschluss hinweg
weitere Kenntnisse anzueignen, durchlief sie an der Immobilienhochschule EBZ

Business School ein Studium bis hin zum Abschluss Bachelor of Arts Real Estate.
Heute verfugt sie lber mehr als zwélf Jahre Erfahrung in der Immobilienwirtschaft.
Seit 2016 ist Carolin Partsch fur die Milheimer Wohnungsbau eG tatig und leitet
hier die Abteilung fir Immobilienvertrieb und Marketing.

Der Verkauf einer Immobilie ist ein komplexer Prozess,
bei dem auch Emotionen eine gro3e Rolle spielen.
Deshalb ist es mir besonders wichtig, dass wir flr unseren
Mandanten als Makler ein aufrichtiger Partner sind.

Silber
Partner

‘ Seit 2024

Immo
Scout24




Uber MWB

Die Mulheimer Wohnungsbau eG (MWB) engagiert sich
seit 1898 in Mulheim an der Ruhr und Umgebung fir be-
zahlbares Wohnen und fir lebenswerte Wohn- und Stadt-
quartiere. Heute ist sie nicht nur Wohnungsbaugenossen-
schaft, sondern dartiber hinaus auch Immobiliendienst-
leister. Das Kerngeschaft besteht aus der Vermietung von
Uber 5.000 eigenen Wohnungen und Gewerbeimmobilien.
Die mehr als 9.000 Mitglieder der Genossenschaft sind
Miteigentiimer des Unternehmens. Die MWB verwaltet
zudem Uber 3.000 Wohnungen anderer Eigentimer.
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Die Genossenschaft plant und baut Einfamilien-, Reihen-
und Mehrfamilienhduser sowie GroBprojekte fur institutio-
nelle Auftraggeber. Fur die Abrechnung der Heizkosten
— sowohl in den eigenen Bestanden als auch flur andere
Immobilienbesitzer — hat die MWB ein professionelles

Team aufgebaut. Das Geschaftsmodell der Genossen-
schaft setzt auf Nachhaltigkeit: Die erwirtschaftete Rendite
wird neu investiert und gewéhrleistet bezahlbare Mieten

sowie die kontinuierliche Modernisierung der Wohnungs-

bestande.




Gut aufgehoben bei MWB!

Wir freuen uns darauf, Sie personlich beraten zu durfen!

Miilheimer Wohnungsbau GmbH
Friedrich-Ebert-StraBe 39
45468 Mulheim an der Ruhr

Telefon (0208) 696 12 - 0
Telefax (0208) 696 12 - 345
www.makler-mwb.de

Carolin Partsch
Telefon (0208) 696 12 - 250
E-Mail carolin.partsch@mwb.info

Anna Dehnen
Telefon (0208) 696 12 - 214
E-Mail anna.dehnen@mwb.info

Juliane Odendal
Telefon (0208) 696 12 - 251
E-Mail juliane.odendal@mwb.info
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